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PROGRAM
Seminarium z cyklu ,Europejskie Przedsiebiorstwo”

»~Zawieranie umow, ich zabezpieczenia oraz arbitraz
w obrocie z kontrahentami z UE"

7 listopada 2016 r., godz. 10:30 — 14:30
Warszawa, Sienna Training Centre, ul. Sienna 73

Prelegentki:
Pani Marta Rupieta, radca prawny, studiowata takze Canadian Executive MBA, University of Quebec at Montreal

oraz SGH w Warszawie. Praktyke zdobywata w polskich i miedzynarodowych kancelariach prawnych oraz
miedzynarodowych instytucjach finansowych sprawujac role Prokurenta TFl oraz Dyrektora Departamentu Funduszy
Sekurytyzacyjnych w TFl oraz w bankach petnigc funkcje Dyrektora Zespotu Prawnego. Dzieki biezacej wspétpracy
zinwestorami zagranicznymi, poznata ich oczekiwania prawne ibiznesowe. W kregu zainteresowan prelegentki sg

aspekty prawne zwigzane z prawem gospodarczym, w tym restrukturyzacja i windykacja, prawem umow i arbitrazem.
Pani Natalia Ceglarek - Pawtowska, radca prawny Praktyke zdobywata w kancelariach prawych oraz spétkach

prawa handlowego. Zajmowata sie obstugg prawna deweloperéw, jak i podmiotéw z branzy wojskowej. Przez wiele lat
byta nauczycielem akademickim w dziedzinie prawo handlowe. Doswiadczenie zdobywata takze petnigc funkcje
mediatora sagdowego. Specjalizuje sie w prowadzeniu proceséw sgdowych, jak réwniez biezacej obstudze podmiotéw
gospodarczych. Z sukcesami reprezentuje Klientéw w sporach sgdowych z zakresu prawa cywilnego, prawa pracy, a takze
gospodarczego. Zajmuje sie doradztwem dotyczacym wyboru prowadzonej dziatalnosci gospodarczej dopasowanej do

potrzeb Klienta, negocjowaniem umoéw, uktadaniem relacji prawnych miedzy wspdlnikami (startup).

Rejestracja uczestnikéw — od godz. 10:00
Godz.10:30 Czes¢ |

1. Oferta:
- ofertaijej wymogi w rozumieniu przepiséw unijnych
« jak skonstruowac oferte do kontrahenta z UE aby byfa skuteczna
+  tryby sktadania ofert na rynku unijnym

2. Kontrakt handlowy i umowa o wspétpracy z przedsiebiorca z UE:
« formy umowy w obrocie z kontrahentami z UE
+ elementy umowy konieczne do jej waznosci
- parafowanie, podpisanie umowy, a podpis elektroniczny w obrocie unijnym
«  prawo wiasciwe dla kontraktu — przestanki wyboru wiasciwego prawa, skutki niewskazanie prawa
kontraktu

3. Zabezpieczenia kontraktu handlowego z przedsiebiorcg z UE cz. 1 m.in.
- weryfikacja kontrahenta — metody weryfikacji
« gwarancja bankowa, ubezpieczenie naleznosci
-+ escrow agreement, kaucja
« cesja wierzytelnosci a przewtaszczenie
+ zastaw - rodzaje i tryb ustanowienia
+ ograniczenia odpowiedzialnosci sprzedajacego

Ok. godz.12:00 Przerwa (30 min.)
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Godz.12:30 Czesc Il

4. Zabezpieczenia kontraktu handlowego z przedsiebiorcg z UE cz. 2 m.in.
» zadatek a zaliczka
- odstepne, zatrzymanie ceny, kara umowna
+ odpowiedzialnosci podmiotu trzeciego
» dodatkowe klauzule (poddanie sie egzekucji)

5. Arbitraz i klauzule arbitrazowe w transakcjach z przedsiebiorcami UE - czemu
stuzy arbitraz, jaki arbitraz wybra¢, przebieg postepowania i skutki dla
przedsiebiorcy.

6. Dochodzenie roszczen od kontrahentéw - tryb i stosowane narzedzia

windykacyjne przedsadowe i sagdowe.

Godz.14:00 Pytania uczestnikéw/dyskusja

Godz.14:30 Zakonczenie seminarium

Projekt Enterprise Europe Network — Central Poland jest wspéffinansowany przez Komisje Europejska ze srodkéw
pochodzacych z programu COSME (na lata 2014-2020) na podstawie umowy o udzielenie dotacji nr 649259 — EEN-CP
oraz Ministerstwo Rozwoju ze srodkéw budzetu paristwa.
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